
現状のまま進める

今の延長に

ゴールがある

ゴールまでの

時間軸に納得できる

顧客増カード

YES

YES

時間軸短縮のため

ビジネスモデルに

テコ入れの余地がある

　LTVアップ
カード

外部システム

導入カード

NO

スタート

ビジネスモデルは

自動化されている

現状を維持しつつ

新規市場開拓を進める

新規市場/エリア
開拓カード

市場規模に対して

事業規模が

上限に達している

NO

LTVアップ
カード

ビジネスモデルに

テコ入れの余地がある

コスト最適化

カード

外部システム

導入カード

ビジネスモデルは

自動化されている

組織化カード

組織統合

カード

新規市場/エリア
開拓カード

現状を維持しつつ

新規市場開拓を進める

新規市場/エリア
開拓カード

顧客増カード

軌道修正のため

ビジネスモデルに

テコ入れの余地がある

　LTVアップ
カード

外部システム

導入カード

コスト最適化

カード

ビジネスモデル

もしくは組織に

テコ入れの余地がある

事業拡大に必要な

資金が確保できている

アクセルベタ踏みで

市場規模の上限８割を目処に

拡大を進める

資金調達を

検討している

資金調達

カード

展開コスト

調整カード

組織化カード

組織統合

カード

新規市場/エリア
開拓カード

YES

YES

NO

NO

NO

NO

NO YES

YES

YES

YES

NO

YES

YES

NO NO

ビジネスモデルは

自動化されている

組織化カード

組織統合

カード

NO

NO

YES

YES


