


過去にリスティングを外注したけれど満足できなかったお客さまに向けたLPとしてシンプルにまと
められていますね。

ただ、はじめにでてくる

・CPAを改善したいが、サイト内の問題だと 言われる
・当社方針や商品の中身を理解してくれない

・運用の中身を教えず何をしてるか分からない

・契約前の説明とやってることが違う

・長い間同じ広告文で変わってない

・今の代理店でいいのか分からない

これらのお悩みに呼応した解決策が、「～が選ばれる理由」以降に触れられていないものもあり、

お客さまの悩みをぬぐい切れていない印象です。

なぜ他のリスティング業者ではこのような悩みや問題が出てしまうのか、それをこのサービスで

はどのように解決していくのかを、ひとつひとつ丁寧に拾うことで、お客さまの不安や悩みをひと

つ残らずカバーできる、より厚みのあるLPになるでしょう。

あとは専門用語がやや多い印象を受けましたので、ターゲットに合わせて言葉選びも意識してみ

てください。

以上です、応援しています＾＾




