
ヒーリングといってもさまざまですので、どんな方法でその未来に導くのか（心理セラピーとスピリ

チュアルを組み合わせたズーム・電話セッション）ははじめにお伝えしたいですね。



お悩みの中で「毎日朝から晩まで家事や育児にパート毎日クタクタなのに‥」だけ浮いてます

ね。



「自由に生きていく為に必要なことはただ一つ！<あなた自身に向き合う事>です。」
↓
（なぜなら）



↓
「あなたの見ている現実は鏡のようにあなたを写しだしています　今現実におきている悩みはあ

なたの心のありようを知る材料にすることができるのです！」

の展開が甘いほか、論理が飛躍してしまってるので、読み手が置いてきぼりになりますね。

・お客さまはこれまでどんな手段でその悩みを解決しようとしてきましたか？

・それでは解決できない根本の原因はなんですか？それをクリアするために必要なことはなんで

すか？

・それをこのサービスで解決できるのはなぜですか？

これらを言語化し順序立てて伝えるようにしましょう。

「かけあわせ」なのに「or」は適切ではないですね。



先ほどお伝えしたことと同様に、なぜこの方法でお客さまの悩みが解決するのか見えません。

「癒し」とはどういうことでしょう。



また、有料セッションのフロント商品としての無料オリエンテーションの位置づけでしたら、

「まずは無料オリエンテーションからお申し込みください」と、お客さまが何をどこから申し込めば

いいのか迷わないよう導線を引いてください。

またボタンのマイクロコピーも工夫してみてくださいね。

以上です、応援しています＾＾


