
「どう構成を変えていったらいいか」というご質問について、まず、LPの公式教材はご覧になりま
したか？

構成についてその中で解説していますので、ご確認ください。

その上で、何点かお伝えします。

まずヘッドコピー、「豊富な経験を持つ〜」は手段ですよね。

お客さまのベネフィットから訴求してください。この施術でお客さまをどんな未来にお連れすると約

束ができるのでしょうか。





「こんな悩みを解決」のあとに、「深く眠ると起こる5つの体にいいこと」と続いていますが、

「こんな悩みを解決」の受け皿としては、まず、どうやってその悩みを解決するのか？を伝える方

が自然です。

その上でどんないいことが起こるのか、未来を見せましょう。順番が大事です。



なぜドライヘッドスパと整体を組み合わせるのかについて、ページの一番最後に触れられていま

すが、これはもっと早く伝えないといけないことです。

LP教材ご覧いただき、まずはバラバラになっているこの構成を教材どおりに並べてみてください。

以上です、応援しています＾＾


