
＜使い方＞
①下表の黄色いエリアを埋める
②赤枠の顧客数が、現実的に受け入れられる数かどうか確認する
③青枠の営業利益額で、自分が満足いく利益を生み出せるか確認する

１ヶ月目 ２ヶ月目 ３ヶ月目 ４ヶ月目 ５ヶ月目 ６ヶ月目 ７ヶ月目 ８ヶ月目 ９ヶ月目 １０ヶ月目 １１ヶ月目 １２ヶ月目

顧客数 新規客

リピート客

合計 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
売上高

内訳A
内訳B

売上高合計 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
売上原価

内訳A
内訳B

売上原価合計 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

売上総利益（＝粗利益） 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

販売管理費

広告宣伝費

給与手当

交通費

法定福利費 [1]

賃料

水道光熱費

通信費

消耗品・雑費

法律会計費 [2]

販管費合計 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

営業利益 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0



[1] 給与の15%が目安

[2] 顧問税理士、社労士、法務（弁護士や弁理士）の費用

ーーーー
顧問税理士、社労士、法務が一体となった『CBO顧問税労法務』なら月額35,000円
詳細はこちら→ https://zei-roumu.cloudbackoffice.jp/


